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BUSINESS PLAN FISIOHOME: PLATFORM HOME VISIT FISIOTERAPI 

 

 

Hasnal Wenes 

 

 

ABSTRAK 

 

Fisiohome adalah platform home visit fisioterapi yang menghubungkan antara 

pasien dan fisioterapis terdekat yang dapat dipesan kapan saja dan dimana saja. 

Dengan platform ini sampai dengan tahun 2023 sudah lebih dari 25.000 pasien yang 

terbantu untuk layanan fisioterapi ke rumah dengan adanya Fisiohome, dan dengan 

pengolahan data laporan keuangan serta hasil analisa lainnya dapat ditarik 

kesimpulan bahwa bisnis ini layak untuk dilanjutkan dengan beberapa catatan. 

Dengan Net Present Value yang lebih dari 0 dan Internal Rate of Return yang 

mencapai 48% mempertegas bahwa bisnis ini juga layak untuk para investor yang 

akan membantu perkembangan Fisiohome dalam melayani pasien kedepannya. 

Cash Flow yang positif menjadikan Fisiohome sebagai bisnis yang layak untuk 

dijalankan kedepannya, telah dibuktikan dengan periode balik modal yang 

didapatkan adalah 2 tahun dan 4 bulan dari bisnis Fisiohome.  

 

 

Kata kunci: Fisiohome, platform home visit fisioterapi, fisioterapi, business plan, 

kesehatan, startup  
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PLATFORM 

 

 

Hasnal Wenes 

 

 

 

ABSTRACT 

 

 

Fisiohome is a home visit physiotherapy platform that connects patients with 

nearby physiotherapists, available for booking anytime and anywhere. Through 

this platform, over 25,000 patients have benefited from in-home physiotherapy 

services provided by Fisiohome. Data processing of financial reports and other 

analysis outcomes lead to the conclusion that this business is viable for 

continuation, with a few key considerations. A Net Present Value exceeding 0 and 

an Internal Rate of Return of 48% strongly affirm the viability of this venture, 

making it an attractive prospect for potential investors aiming to contribute to 

Fisiohome's future growth in patient care. The positive Cash Flow positions 

Fisiohome as a promising venture for the future, as evidenced by a payback period 

of 2 years and 4 months from the inception of Fisiohome's operations. 

 

Keywords: Fisiohome, physiotherapy platform, physiotherapy, business plan, 

healthcare, startup 
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