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ABSTRAK 

Rencana Nkl.Supply dibangun dan ditulis dengan tujuan untuk menganalisis dan 

identifikasi mengenai rencana bisnis yang akan dikembangan dengan konsep yang baru 

dijalankan oleh Nkl.Supply untuk tetap bisa bersaing dan mengikuti perkembangan serta 

kebutuhan konsumen yang semakin beragam. Nkl. Supply melakukan penjualan produk 

jasa pembuatan website dan pengelolaan media sosial serta melakukan kelas gratis untuk 

UMKM yang ingin mempelajari mengenai digital marketing. 

Dengan modal awal sebesar Rp.103.500.000 dalam kegiatan bisnis yang akan dijalankan 

oleh Nkl.Supply, dalam hal ini penulis mengharapkan proyeksi pengembangan penjualan 

dalam rentang waktu 5 tahun kedepan dan mendapatkan hasil yang baik. 

 

Kata Kunci : Digital Marketing, Pengembangan Bisnis, Pengelolaan Media Sosial.  
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RENCANA BISNIS NKL STORE SUPPLY MENGGUNAKAN SISTEM 

RESELLER DAN STORE CONSIGNMENT DALAM MENINGKATKAN 
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Dicky Al Mubarak 

ABSTRACT 

The Nkl.Supply plan was developed and written with the aim of analyzing and identifying 

the business plan that will be developed with the new concept implemented by Nkl.Supply 

to remain competitive and keep abreast of developments and increasingly diverse consumer 

needs. Ncl. Supply sells website creation services and social media management and 

conducts free classes for MSMEs who want to learn about digital marketing. 

With an initial capital of Rp.103.500.000  in business activities that will be carried out by 

Nkl.Supply, in this case the author expects sales development projections within the next 

5 years and gets good results. 

 

Kata Kunci : Digital Marketing, Business Development, Controlling Social Media  
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