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ABSTRAK

Nama : Desyana

Dosen Pembimbing : Dr. Suwandi, SE, M.Si

Program Studi : Manajemen

Judul : Pengembangan Bisnis Babal Aki dengan Sistem Informasi

dan Perluasan Jaringan

Abstrak:

Tugas akhir ini berisi mengenai rencana pengembangan bisnis Babal Aki

berupa pembuatan sistem e-commerce dengan online store dan aplikasi
smartphone, pembuatan sistem reseller dan kerja sama hingga rencana pembuatan
merk sendiri. Pengembangan bisnis ini dilakukan dengan tujuan untuk
meningkatkan keuntungan dari proses bisnis yang dapat diperoleh Babal Aki.
Dalam tugas akhir ini dijelaskan beberapa hal mengenai proses bisnis dari Babal
Aki saat ini dan rencana pengembangannya 5 tahun ke depan. Pembahasan
tersebut akan dilihat dari berbagai sisi analisis data yang dilakukan. Analisis yang
dilakukan tersebut meliputi analisis bauran pemasaran, SWOT, Blue Ocean
Strategy hingga Business Model Canvas. Selain itu dilakukan pula analisis
kompetitor untuk melihat bagaimana strategi yang akan digunakan dalam
menghadapi kompetitor.
Pada rencana pengembangannya juga terdapat beberapa informasi yang berkaitan
dengan keuangan dari Babal Aki, serta informasi mengenai pendanaan, laba rugi,
dan neraca dari Babal Aki. Informasi tersebut akan digunakan untuk mengetahui
kelayakan keuangan dari Babal Aki itu sendiri nantinya. Jika dinilai layak sesuai
dengan éistem e-commerce yang dibutubkan maka rencana pengembangan bisnis
ini akan efektif untuk diaplikasikan di Babal Aki.

Jakarta, 10 Agustus 2016

(Desyana)



ABSTRACT

Name : Desyana

Counsellor : Dr. Suwandi, SE, M.Si.

Study Program : Management

Title : Babal Aki Business Development with Infomation

Systems and Network Expansion
Abstract:

This final project contains the business development plan of Babal Aki, it
was the production of e-commerce system with an online store and smartphone
applications, resellers and system manufacturing cooperation, and the plan to
create their own brands. Business development was done in order to improve the
profitability of the business processes that can be obtained by Babal Aki.

In this thesis explained a few things about the current business processes of Babal
Aki and development plans forthe next 5 years. The data shown will be viewed
from different sides of the data analysis. The analysis conducted includes analysis
of the marketing mix, SWOT, Blue Ocean Strategy to the Business Model
Canvas. Additionally conducted an analysis of competitors' to see how the
strategies to be used to face the competitors.

In its development plan also contained some information relating to the Babal Aki
finance, as well as information on funding, profit and loss and balance sheets of
Babal Aki. The information will be used to determine the financial feasibility of
Babal Aki itself later. If considered feasible as the required e-commerce system,

the business development plan will be effective for application in Babal Aki.

Jakarta, 10 Agustus 2016

(Desyana)
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