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ABSTRAK

Laporan rencana pengembangan bisnis yang disusun bertujuan untuk
menganalisis faktor - faktor yang akan mempengaruhi keberhasilan dan strategi dari
bisnis mukena Indahberibadah, juga membahas hasil dari rencana pengembangan
bisnis pada usaha. Rencana pengembangan bisnis Indahberibadah.id adalah dengan
membangun offline store di Bekasi Barat serta memperluas jangkauan pasar nya
juga dengan cara mengaktifkan beberapa sosial media seperti Instagram dan TikTok
untuk mempromosikan nya lebih lanjut dengan cara rutin menggunakan fitur Ads
yang disediakan oleh sosial media tersebut. Serta menambah marketplace untuk
penjualan produk agar pembeli mendapatkan variasi untuk melakukan pembelian

di beberapa marketplace.

Rencana pengembangan bisnis ini menggunakan beberapa metode analisis,
diantaranya yaitu Analisis STP (Segmenting, Targeting, dan Positioning), Analisis
SWOT (Strength, Weakness, Opportunities, dan Threats), Analisis BMC (Business
Model Canvas) dan Bauran pemasaran 4P (Product, Price, Place dan Promotion).
Dari proses analisis yang sudah dilakukan mendapatkan hasil yang digunakan
sebagai metode dalam perencanaan bisnis, beberapa strategi yang ditekankan dalam
menjalankan bisnis ini adalah strategi dari segi perencanaan pemasaran, SDM,
tempat dan organisasi. Selain strategi bisnis, di dalam proses analisis yang
dilakukan dan didapatkan juga proyeksi keuangan yang telah diasumsikan bahwa
penjualan dapat meningkat sebesar 15% untuk pertahunnya dalam jangka waktu 5
tahun mendatang. Dengan asumsi tingkat suku bunga sebesar 15% maka didapatkan
nilai NPV (Net Present Value) sebesar Rp 47,338,732.70 dan angka IRR (Internal
Rate of Return) sebesar 34% sehingga dengan menggunakan proyeksi keuangan

tersebut rencana pengembangan bisnis ini dikatakan layak untuk dijalankan.

Kata kunci: Indahberibadah.id, produk mukena, rencana pengembangan bisnis.
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ABSTRACT

The business development plan report prepared aims to analyze the factors
that will influence the success and strategy of the Mukena Indahberibadah business,
also discusses the results of the business development plan in. Indahberibadah.id's
business development plan is to build an offline shop in West Bekasi and expand
its market reach as well by activating several social media such as Instagram and
TikTok to promote it further by routinely using the advertising features provided
by these social media. As well as adding a marketplace for product sales so that

buyers get variations to make purchases in several marketplaces.

This business development plan uses several analytical methods, including
STP Analysis (Segmenting, Targeting, and Positioning), SWOT Analysis
(Strengths, Weaknesses, Opportunities, and Threats), BMC (Business Model
Canvas) Analysis and 4P Marketing Mix (Product, Price). , Place and Promotion).
From the analysis process that has been carried out to obtain results that are used as
methods in business planning, several strategies that are emphasized in running this
business are strategies in terms of marketing planning, HR, place and organization.
In addition to the business strategy, in the process of analysis carried out and also
obtained financial projections which have been assumed that sales can increase by
15% annually within the next 5 years. Assuming an interest rate of 15%, an NPV
(Net Present Value) of Rp. 47,338,732.70 is obtained and an IRR (Internal Rate of
Return) of 34% so that by using these financial projections this business

development plan is said to be feasible. .

Keywords: Indahberibadah.id, mukena products, business development plans.
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