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PERTEMANAN SEBAGAI STRATEGI PERENCANAAN
BISNIS EVENT ORGANIZER DENGAN MODAL KECIL

Ibnu Prastowo

ABSTRAK

Tugas Akhir ini membahas pengembangan Business Plan suatu usaha Event Organizer.
Strategi yang digunakan adalah dengan memanfaatkan teman disekeliling kita untuk

dapat menekan biaya produksi.
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PERTEMANAN SEBAGAI STRATEGI PERENCANAAN
BISNIS EVENT ORGANIZER DENGAN MODAL KECIL

Ibnu Prastowo

ABSTRACT

This Final Paper discusses the development of an event organizer business. The strategy

used is to maximizing the friendship around us to reduce production cost.
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